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内容概要：

O2O的概念越来越火，国内的餐饮O2O市场更是被易观国际评估为万亿规模的潜在市场。从肯德基、海底捞等连锁餐饮到全聚德、
庆丰包子等传统美食，再到遍布大街小巷的街边小吃，无一不和O2O挂钩。餐饮O2O和团购改变了人们的饮食习惯，而生鲜O2O电
商...

正文：

O2O的概念越来越火，国内的餐饮O2O市场更是被易观国际评估为万亿规模的潜在市场。从肯德基、海底捞等连锁餐饮到全聚德、
庆丰包子等传统美食，再到遍布大街小巷的街边小吃，无一不和O2O挂钩。餐饮O2O和团购改变了人们的饮食习惯，而生鲜O2O电
商却改变了人们的饮食结构和饮食文化。生鲜电商直接解决了食材的地域性问题，在未来必将有更多的生鲜、食品等搭乘生鲜电商
的冷链物流，走向全国。互联网+大潮的到来，将加快这一趋势的发展。从目前来看生鲜O2O可行的模式大概有以下几种。 

 

第一、农业电商。不管是众筹农业还是农村电商，其根本都是把农产品通过互联网而获得更大的销售范围。目前涉足农业电商的企
业很多，形式也不一而同，通过乡村服务站的形式来发展农村电商，也有人试图互联网来改变农业生产流程，进而发展成F2F模
式，即家庭和农场的直接关联。 

第二、进口生鲜电商。在物流难题未能很好解决的情况下，生鲜电商们不约而同的选择了进口产品，不得不通过进口产品的价格优
势来弥补运输和仓储成本。不相信在未来会有更多的生鲜平台拥抱互联网巨头和物流大亨，从而共同促进冷链物流的发展。 

第三、产地直供，电商平台通过和当地的食品企业进行合作，直接把产品搬到电商平台上来销售，既保证了产品的安全性，也缩减
了不必要的中间环节，但冷链物流配送能力正逐渐成为衡量产地直供模式是否可行的重要标准，除了为品牌商提供干线运输、仓储
以及销售问题，最后一公里的配送成了最大的制约因素。京东自营的物流体系，天猫菜鸟网络，近些年来社区O2O的出现，也为生
鲜产品的最后一公里运输提供了另一种可行的解决方案。 

物流运输是最大生鲜O2O发展的最主要的制约因素。数据显示，近年我国快递收入突破亿万大关，并呈现出50%以上的增幅，冷链
宅配的复合增速在80%以上，相信解决冷链物流难题只是时间上的问题。从食材开始，到饮食习惯，再到饮食文化，都将会因为互
联网+的到来而彻底改变。 
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