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内容概要：

近年来复合肥使用量逐年增大，土壤营养问题已经成为限制农作物生长的短板，土壤问题已经成为国家政策关注的焦点，从化肥零
增长政策的提出、到重新征收化肥增值税政策、再到土十条颁布，国家政策正在加速推动肥料使用方式转变。随着电商迅猛发展，
传统农资市...

正文：

近年来复合肥使用量逐年增大，土壤营养问题已经成为限制农作物生长的短板，土壤问题已经成为国家政策关注的焦点，从化肥零
增长政策的提出、到重新征收化肥增值税政策、再到“土十条”颁布，国家政策正在加速推动肥料使用方式转变。 随着电商迅猛
发展，传统农资市场正在经历渠道迅速整合，农资作为链接农村、农民最具粘性的通道，已经成为电商发力风口。 

陕西景盛肥业集团公司借助政策东风、电商发展，新型生物肥料迅速发展。陕西景盛肥业集团公司作为陕西一家集产、供、销、研
发于一体的高科技肥料企业，主要从事有机无机复混肥和各种专用配方肥，获得农业部测土配方肥试点生产企业等称号。  

 

陕西景盛肥业集团公司充分发挥技术优势，整合媒体、电商资源，通过遍布村镇的服务网点，为农民提供便捷的可靠的农资服务。
依托20余年农业行业深耕经验，陕西景盛肥业集团公司正在打造涵盖优质农资供应、持续技术服务、金融、销售收购在内的全产业
链整合结盟服务。 

陕西景盛肥业集团公司总经理张刚说：一个行业进入僵局的时候总会有颠覆性的力量出现，农资电商之所以在今年如雨后春笋，根
源还在于它触及了行业痛点。农资企业涉足电商不是炒作、跟风和盲动。与很多人想象不同，虽然农资电商困难重重，但它却受到
了越来越多的企业、经销商甚至新型农民的认可，这是农资电商发展的正能量。对于单个的电商企业，我们无法预测它能否成功；
但作为一个行业，农资电商最终一定会有笑到最后的。  

这些年，无论是大代理商，还是零售商，单纯的卖产品越来越难实现业务扩张。一方面是僧多粥少，一方面是赊销拖了后腿。与其
在这个窠臼中越陷越深，不如改行做服务商，不再为卖产品和赊销犯愁，专业为农资电商平台提供物流配送、农技服务，集中优势
资源做自己更擅长的事情，很显然，正在兴起的农资电商为此提供了可能。  

好农资卖不过劣农资，真李逵打不过假李鬼。核心原因就在于层层分销的流通模式导致终端销售价格过高，而劣质肥料一般都是直
送零售商或农户，加上成本上的猫腻，所以在终端我们经常看到，好的产品常常因价格因素让农民望而却步。电商的出现，让生产
企业有可能通过砍掉中间环节让利于零售商或农户，从而以更合理的价位争夺市场。  

目前农资行业已经出现数家企业自建的电商平台，相信后续还不少，混战局面正在形成。张刚认为，大企业可以考虑自建电商平
台，在模式上可以有两种选择：一是做第三方开放性平台，吸纳更多产品入驻；二是做企业电商平台。同时，大企业往往在传统渠
道和线上渠道之间的冲突更突出，在前期不妨注册专门的线上品牌，而中小企业船小好掉头，没有必要重复建设，利用好现有平台
是理性选择。  
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