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内容概要：

当下养活一款手机APP要烧掉多少钱？随着资本巨头加速入场，APP推广成本提高，O2O模式烧钱加剧,使得APP推广进入了大浪淘
沙时代。未来市场会更加谨慎，一些APP创业企业会死掉，这是可以接受的现实。APP创业的关键是找到真实的需求。真正的竞...

正文：

当下养活一款手机APP要烧掉多少钱？随着资本巨头加速入场，APP推广成本提高，O2O模式烧钱加剧,使得APP推广进入了大浪淘
沙时代。 

未来市场会更加谨慎，一些APP创业企业会死掉，这是可以接受的现实。APP创业的关键是找到真实的需求。真正的竞争对手不是
对你市场份额的抢占，而是对你产品模式和商业模式的替代。但同时如果一款APP能在短时间内迅速火起来，并找到赚快钱的盈利
模式，即便它活不长久，对市场化的投资者而言有时也并非坏事。 

 

2年前，在市场上招一个前端工程师是很难找的，现在前端工程师的价格并没有疯狂的增长。越来越多其他技术门类，后端、服务
器的人才价格长的却很快。这反应出现在做一个app不是一个有技术门槛的事情，一个产品的好坏已经不能由App决定。只有非常特
殊的场景才要求创业者才必须做App， 

APP创业的竞争实则变得更激烈。刚起步公司很难找到好的切入点，大都在卖创意，抓住的痛点也都是长尾的。有一段时间有需
求，过一段时间没有了。创业变成更加容易的事情。机会增加，竞争会激烈。 

在O2O领域APP的竞争中，率先找到行业痛点的那个，往往不是最后的赢家。进入公众视野的是被资本和巨头相中的幸运儿，背后
则有更多APP创业团队倒在黎明前。细分领域都已经被分得很细，纯粹开发APP想火起来不会有很多好的模式。加上APP没有壁
垒，容易被抄袭， 

 
在成熟的市场里，通过大量市场投入，让用户体验到产品，是正确的烧钱。但有些市场成熟度比较低，烧钱就有可能变成恶性循
环，反而会变成公司的负担。在投资人的眼中，创业者融资就是为了花钱，因此他们并不怕创业者烧钱，但是创始人应该理性地用
指标来回答是否要持续烧钱。 

烧钱能否吸引到有效用户，让用户愿意付费、享用服务，即便在减少补贴和降低价格后，用户还愿意付费。这种烧钱有价值。在此
基础上还可以对客户进行深入分析和整理，为提供服务做准备。 

也许对创业者来说，更值得考虑的不是资本市场好或者不好，而是哪一个环境更适合你。 
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