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内容概要：

2015双11昨夜拉开大幕，今年西安多家百货商场、购物中心就联手推出促销活动掘金双11，积极参与这场消费争夺战中。在西安多
家百货商场、购物中心看到了醒目的活动广告，几乎每个品牌区域都能看到双11、购物狂欢等字样的海报，各卖场步调也是出奇一
致...

正文：

2015双11昨夜拉开大幕，今年西安多家百货商场、购物中心就联手推出促销活动掘金双11，积极参与这场消费争夺战中。在西安多
家百货商场、购物中心看到了醒目的活动广告，几乎每个品牌区域都能看到“双11”、“购物狂欢”等字样的海报，各卖场“步
调”也是出奇一致。 

西安一连锁商场的负责人说，双11对实体商业来说，线上的发展不仅仅是危机，反而是动力。过去各百货之间是竞争关系，现在借
着“双11”反而成了合作伙伴。业内人士认为“双11”除了继续成为各电商的出货节，线下实体商家的奋起直追对国内消费市场的促
进更为可观。这种对消费具有极大带动的节点，过去在国内一直没有形成。现以“双11”所培育起来的消费市场，经过线上与线下
联动，中国版的“年末打折季”有望借机形成。 

 

对于电商来说，一年最忙的时候是双十一前后了，节前忙备货，节后忙发货以及售后。这几年电商拼的就是双十一，对商家来说，
人气、口碑的重要性要高于眼前的利润。很多商品价格已经是企业能承受的最低价，企业几乎是零利润。 

陕西电商品牌已经觉醒了，清楚了发展方向，各地市涌现出许多电商创业者和实践者，已经把陕西各地的特色产品展现在了网上，
下一步将拓展销售，吸引客商。 

但陕西本土电商特别是农产品电商整体还处在初级阶段。由于以双十一活动的主销量在天猫、京东店，而陕西电商品牌只有极少量
开通了天猫店，其它大部分品牌多在淘宝店、微店上销售，所以双十一活动对陕西电商带动销量有限。 
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