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内容概要：

持续阴雨天气，让渭南市临渭区的2万多果农心急如焚。因为一片片红提葡萄丰收在望，可连绵不绝的雨水阻止了前来收购的客
商。葡萄已经烂熟，农户还是没能将其卖出，压价销售所得还抵不上采摘成本。连日多雨，葡萄没法待在枝头等待农户找到新市
场，沿街设摊也不...

正文：

持续阴雨天气，让渭南市临渭区的2万多果农心急如焚。因为一片片红提葡萄丰收在望，可连绵不绝的雨水阻止了前来收购的客
商。葡萄已经烂熟，农户还是没能将其卖出，压价销售所得还抵不上采摘成本。连日多雨，葡萄没法待在枝头等待农户找到新市
场，沿街设摊也不符合相关规定。 

面对困惑，一些年轻农户开始看准散客市场，并借助微信平台尝试突围。渭南葡萄种植户小孙也开始借助“微信营销”模式，从线
上支付转到线下服务。不少人通过微信了解了小孙的葡萄，继而在淘宝店用支付宝付款，经过同城配送，客户当日就能收到新鲜
货。相比传统的订单团购渠道，微信能及时地反馈散户的不同需求，甚至能为用户制订个体订单，尝到甜头后，他正琢磨为自己的
品牌申请微信订阅号。另一些渭南葡萄种植户也开始尝试借助微信起飞。 

 

若要开拓本地以外的市场，也考验着经营者能否搞定物流。在小孙的微信卖葡萄尝试中，他通过和快递公司合作，实现当天发货，
市内次日收货，支付宝结账。这对于不熟悉电子商务模式的老年农户，实在是不小的考验。从表面上看，葡萄滞销是因为葡萄供大
于求、流通环节多、信息不对称，但其症结也反映了目前葡萄的规模化生产和专业化经营程度不够。 

有关专家表示，解开这一症结，重点还在于农业品牌的培育。要通过优质、优价、高产的葡萄生产抢占市场份额，鼓励农民通过农
业组织、专业合作社推进产品品牌化的形成，让其所生产的葡萄真正具有市场潜力和竞争力。同时，政府也应不断培育和鼓励种植
户提高自身的市场意识和经营理念，使其成长为新型的职业农民。如此，才能让最传统的农业，插上电子商务翅膀。 
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